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Propostas das Estruturas
\ ABASTECIMENTO

Associativas - Sectores de Atividade

Produg¢ao Agricola

Regulamentacao

Maior regulacao das relacoes
entre fornecedores e
distribuicao (marcas da
distribuicao, prazos de
pagamento, revisao unilateral
dos contratos, promogdes e
descontos)

Revisao do regime de
licenciamento de lojas

Revisao dos regimes legais de
Concorréncia e das praticas
individuais restritivas e
monitorizacao dos mesmos

Autorregulacao

Aumento da fiscalizacao das
importagdes

11.04.2012

Industria alimentar

Regulamentacao

Revisao da legislacao
existente (concorréncia,
praticas individuais
restritivas, atrasos de
pagamento e praticas
comerciais desleais)

Criacdo de nova legislacao
especifica para dar resposta
as particularidades da cadeia
de valor

Abandono das tentativas
de autorregulacao

v ALIMENTAR
Distribuicao

Considerar a diferenca de
dimensao e natureza dos
operadores e das organizagoes.

Dinamizar o Observatdrio dos
Mercados Agricolas e
Industriais Agro- Alimentares;

Divulgar indicadores periédicos
gue incluam os custos de
processamento de mercadorias
e as operacgoes logisticas

Estabelecer medidas que
incentivem a concorréncia e
evitem a criacao de
monopalios.
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Legislacao em Vigor

Lei da Concorréncia

Lei n.2 18/2003, de 11/06

alteracdes introduzidas por
DL n.2219/2006, de 02/11,
DL n.2 18/2008, de 29/01 e
Lei n.2 52/2008, 28/08

Praticas individuais
restritivas

DL 370/93 de 29/10

alteragdes introduzidas
pelo DL 140/98 de 16/05

11.04.2012 %

GOVERNO DE
PORTUGAL

Prazos de pagamento

DL n.2 32/2003, de
17/02

TranspOe para a ordem
juridica interna a Diretiva
n.2 2000/35/CE, do PE e
do Conselho, de 29/06

Alterado o artigo 4.2 pela
Lei n.2 3/2010, de 27/04

DL n.2118/2010 de
25/10

Despacho n2 1747-
B/2011
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Legislacao em Vigor

Lei da Concorréncia
Praticas restritivas da concorréncia

Acordos e praticas concertadas entre empresas, decisdes de associacoes de
associacoes de empresas que tenham por objecto ou como efeito impedir, falsear ou
restringir de forma sensivel a concorréncia no todo ou em parte do mercado
nacional

Abuso de uma posi¢cao dominante no mercado nacional
Abuso de dependéncia econdmica
operag¢oes de concentragao de empresas

gue ocorram em territorio nacional ou que neste tenham ou possam ter efeitos.

Nova Lei da Concorréncia aprovada na AR
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Legislagao em Vigor

Praticas individuais restritivas

- Proibicao da pratica, entre agentes econdmicos, de precos ou condicoes de
venda discriminatdrios relativamente a prestagoes equivalentes (aplicacdo de
diferentes prazos de execucao das encomendas ou de diferentes modalidades
de embalamento, entrega, transporte e pagamento, nao justificadas por
diferencas correspondentes no custo de fornecimento ou do servico)

- Proibi¢ao da recusa de venda de bens ou de prestacao de servigos
Causas justificativas de recusa:

satisfacdo das exigéncias normais da atividade do vendedor (manutencado dos seus stocks de
seguranca, necessidades de consumo proprio);

satisfacdo de compromissos assumidos;
desproporcao manifesta da encomenda ;

falta de capacidade do adquirente para, assegurar a sua revenda em condicdes técnicas
satisfatorias ou manter um adequado servico de pds-venda;

fundada falta de confianca do vendedor quanto a pontualidade do pagamento pelo adquirente,
tratando-se de vendas a crédito;

existéncia de débitos vencidos e nao liquidados referentes a fornecimentos anteriores;

ocorréncia de qualquer outra circunstancia inerente as condi¢cdes concretas da transacao que,
segundo os usos normais da respectiva atividade, tornaria a venda do bem ou a prestacao do
servico anormalmente prejudicial para o vendedor.

11.04.2012 £ someRt

ECONOMIA .

-
g
0.8 D)ircc30-Geral das Atividades Econdmicas

ERIO DA
E DO EMPREGO



A CADEIA ve

& ABASTECIMENTO
- % ALIMENTAR

Legislagao em Vigor

Praticas individuais restritivas

- Obrigacao da existéncia de tabelas de precos e condi¢coes de venda, bem como de as
mesmas serem facultadas, quando solicitadas (ex. prazos de pagamento, modalidades de
descontos praticados e respectivos escaldes).

Obrigacdao de reducao a escrito das condicdes em que um agente econdmico obtenha uma
remuneracao financeira ou de outra natureza dos seus fornecedores, como contrapartida da
prestacao de servigos.

- Praticas negociais abusivas

Proibicao de obter de um fornecedor precos, condicbes de pagamento, modalidades de
venda ou condi¢cdes de cooperacao comercial exorbitantes relativamente as suas condi¢des
gerais de venda.

Consideram-se exorbitantes relativamente as condi¢des gerais de venda do fornecedor:

os precos, condicoes de pagamento, modalidades de venda ou condicdes de cooperacao
comercial que se traduzam na concessao de um beneficio ao comprador nao proporcional ao
seu volume de compras ou, se for caso disso, ao valor dos servicos por ele prestados a pedido
do fornecedor.
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Legislagao em Vigor

Praticas individuais restritivas

Proibicao da venda com prejuizo (preco inferior ao preco de compra efetivo, acrescido dos
impostos aplicaveis a essa venda e, se for caso disso, dos encargos relacionados com o transporte).

“preco de compra efetivo” o preco constante da factura de compra, apds a deducao dos descontos
diretamente relacionados com a transacdao em causa que se encontrem identificados na propria
fatura ou, por remissao desta, em contratos de fornecimento ou tabelas de precos e que sejam
determinaveis no momento da respectiva emissao.

Excecoes:
Bens pereciveis, ameacados de deterioracao rapida;
Bens cujo valor comercial esteja afectado;

Bens cujo reaprovisionamento se efetue a preco inferior, sendo entao o preco efetivo de
compra substituido pelo preco da nova factura de compra;

Bens cujo preco se encontre alinhado pelo preco praticado para os mesmos bens por um outro
agente econdmico do mesmo ramo de atividade que se encontre temporal e espacialmente em
situacao de concorréncia efetiva com o autor do alinhamento;

Bens vendidos em saldo ou liquidacao.
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Praticas Individuais Restritivas

A problematica que se discute ndo é nova conforme demonstra o predAmbulo do DL 140 /98 onde se pode ler:

"

. enquanto instrumento de repressdo de comportamentos que impegam uma concorréncia leal entre as
empresas, encontra-se hoje desajustado face as profundas alteracdes que o relacionamento entre estas tem
vindo a registar nos ultimos anos, em resultado do peso cada vez maior da chamada «grande distribuicao» nos
circuitos econdmicos. Torna-se assim indispensavel introduzir no diploma em causa as alteragdes necessarias ao
desempenho efetivo dos objectivos de promog¢ao do equilibrio e da transparéncia das relagdes entre agentes

econdmicos que lhe estao subjacentes. ...

Por outro lado, na ja referida perspectiva de adequac¢dao deste diploma a evolugao recente das relagdes

empresariais, introduziu-se um novo preceito, visando sancionar praticas negociais tidas como abusivas. ...”

Alteracgoes::

alteracdes introduzidas ao nivel da proibicdo das praticas discriminatdrias e da recusa de venda, a «venda com
prejuizo introducao de novo artigo com proibicdo das praticas negociais abusivas.

Em 2007 apresentou-se proposta de alteragao que visava clarificar o artigo da venda com prejuizo mas nao
chegou a ter sequéncia

J
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Legislagao em Vigor

Prazos de pagamento
Regime Geral - DL n.2 32/2003, de 17/02

Possibilidade de cobrancga de juros aplicaveis aos atrasos de pagamento, podendo, desde que
prove gue a mora causou dano superior aos juros referidos, exigir a indemnizacao suplementar
correspondente.

Sempre que do contrato nao conste a data ou o prazo de pagamento, sao devidos juros, os
guais se vencem automaticamente, sem necessidade de novo aviso 30 dias ap0s:

- a data em que o devedor tiver recebido a factura ou documento equivalente;

- a data de recepcao efetiva dos bens quando a data de recep¢ao da factura ou equivalente seja incerta;

- a data de recepcao efetiva dos bens quando o devedor receba a factura ou equivalente antes do
fornecimento dos bens ou da prestacdo dos servicos;

- a data de aceitacdao quando esteja previsto um processo mediante o qual deva ser determinada a
conformidade dos bens e o devedor receba a factura ou documento equivalente antes dessa aceitacao.

Clausulas Nulas

Clausulas contratuais que, sem motivo atendivel e justificado face as circunstancias
concretas:

- Estabelegam prazos excessivos para o0 pagamento;
- Excluam ou limitem, de modo direto ou indireto, a responsabilidade pela mora.
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Legislagao em Vigor

Prazos de pagamento

Regime Especial - DL n.2 118/2010, de 25/10

Define prazos obrigatdrios para pagamento as micro e pequenas empresas que
fornecem produtos alimentares para consumo humano

As empresas, que ndo sejam micro ou medias empresas, estdo obrigadas a pagar
as micro e pequenas empresas nos seguintes prazos:

- 30 dias os produtos alimentares pereciveis (produtos frescos que tém de ser
consumidos no prazo de 30 dias)

60 dias, os produtos alimentares nao-pereciveis

Micro empresa = < 10 trabalhadores, volume de vendas / ano < € 2 milhGes
Pequena empresa = < 250 trabalhadores, volume de vendas / ano < € 10 milhdes

Despacho 1747-B/2011 de 21/01 identifica os produtos alimentares pereciveis,
frescos e refrigerados
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Legislagao em Vigor

Prazos de pagamento - Necessidade de transposi¢ao da Diretiva n? 2011/7/EE do Parlamento Europeu

O que a Diretiva altera:

Juro de mora legal passa a ser o da taxa de referéncia acrescido de, pelo menos, 8% (atualmente 7%).

Prazo de pagamento fixado nos contratos nao deve ser superior a 60 dias, (excepto disposicao expressa
em contrario).

Fixa um valor minimo de € 40,00 sempre que se vencam juros de mora em transagcdes comerciais, o qual
é devido, sem necessidade de interpelacao, a titulo de indemnizacao pelos custos da cobranca.

Estabelece o direito a exigir indemnizacdao pode incluir despesas com advogados ou agéncias de cobranca
de dividas.

Passam a ser consideradas ilegitimas as clausulas ou praticas contratuais que excluam o pagamento de
juros de mora ou a indemnizac¢ao pelos custos suportados com a cobranca.

Incita os Estados-membros a incentivar a ado¢ao de cédigos de conduta e outras medidas que
contribuam para o desenvolvimento de uma cultura de pagamento atempado.

A Diretiva 2011/7/UE entrou em vigor em 15/03/2011 e tera de ser transposta até 16 de Marco de 2013.

A Comissao Europeia solicitou a antecipacao da transposicao
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Autorregulacao

Algumas das vantagens da autorregulagao

* Assenta no compromisso e vontade das partes em cumprir determinados principios e seguir
determinadas condutas

* Reforga a transparéncia pela disponibilizacao aos potenciais parceiros de um documento com as
condi¢Oes basicas de negociagao

* Assegura a nao discriminagao uma vez que as condigoes se aplicam a todos parceiros

* Assegura a reciprocidade na medida em que as negociagoes se baseiam em contrapartidas
efetivas e proporcionais

* Conduz a uma maximizag¢ao de valor potenciada pela cooperagao (maior beneficio ao
consumidor, partilha de informag¢ao e outros meios)

* Implica o cumprimento do acordado
* Potencia uma mais facil resolucao dos conflitos que possam existir.
Autorregulagao e regulamentacao sao complementares.

A intervencao regulamentadora do Estado, sem a existéncia de um cddigo de boas praticas, pode
ter impactos negativos no modo de funcionamento dos mercados conduzindo a efeitos negativos
para a concorréncia e para o consumidor.
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Propostas de actuagdo

1. Transparéncia
2. Codigo de Boas Praticas (arbitragem, provedor)

3. Regulacao (Melhorar a legislagao em vigor: lei da concorréncia, prazos
de pagamento, praticas comerciais restritivas; Novos instrumentos:
declaragoes obrigatdrias de precos e origem dos produtos; contratos
obrigatorios, nomeadamente, leite)

4. Organizacoes Inter-Profissionais

As areas de actuagdo sdo complementares e devem ser vistas de modo
integrado
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